
   

3.4.6    スタートアップ戦略略特論論  

  起業あるいは新規事業を立ちあげ、成長を遂げていくためのスタートアップの活動を理解する。活

動の流れを体系的に理解し、事業計画、資金調達・キャッシュフロー等の資金管理、人材・知財等の

資源管理、ブランディング等のマネジメントを学ぶ。 
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3.4.7    マーケティング特論論  

  顧客が何を必要としているかというマーケティングの基礎概念から始め、マーケティングに関する

理論・応用・戦略・戦術等を学ぶ。また、グローバル視点、コミュニケーション活動、顧客価値、競争

戦略等のマーケティングに関連する事項を扱う。 
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3.4.8    コンセプトデザイン特論論  

  イノベーティブなプロダクトやサービスを発想し、さらには未来の市場を創出しながら新規事業を 

デザインするためのアプローチとして、シナリオ・プランニングとエスノグラフィのビジネス応用といった

2 つの異なるアプローチを学ぶ。 
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3.4.9    プログラム試⾏行行運⽤用結果  

 事業アーキテクトコース推奨科目の履修状況は以下表 10 のとおり、科目によりばらつきあるものの、

1 科目平均約 19 名の院生が受講し、9 名が新規に事業アーキテクトコース PBL 配属結果となった。

単位取得状況については、受講生の 80％強が取得している。FD 授業アンケートによると、対象外の

事業アーキテクチャ研究以外の集計済実施 8 科目は、5 段階評価で 4 以上の評価平均を得ている。 

 

       表 10： 平成 28 年度事業アーキテクトコース 科目履修者等の集計 

 

                  （赤字は事業アーキテクトコース PBL 配属者） 

 

 

 

 

 

!

! ! 5 4 3 2 1 0

2Q:! 6 1 4.68 10
13 7 4 1 0 0! 1

!

4Q:!IT4 1 4.02 6
19 1 5 1 4 2! 6

Q:! 7 4.02 14
18 3 5 3 2 0! 5

3Q:! 4.22 12
19 13 4 1 0 0 1

3Q:!25 3.59 16
25 4 6 8 1 3 3

2Q:! 7
! 1 1

11 6 1 3 1 0! 0

4Q:! 7
! 3.83 4

7 1 2 2 2 0! 0

3Q:! 3 0
! 4.28 13

33 0 7 15 4 2! 5

4Q:! ! 4.37 11
22 11 4 1 1 2! 3
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