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3.4.2  リーダーシップ特別講義 

  リーダシップは、目標を実現するため、関係者の力を最大限に引き出し、プロジェクトを成功に導く 

ための行為である。これを行うための目標（夢）、志、価値観、役割、機能（旗振り・指示、盛り上げ、 

仕組み等）を学ぶ。実際のリーダシップの事例等を取り上げる。 

  

 

  



3.4.3    IT ソリューション特論論  
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3.4.4  事業アーキテクチャ特論 

  観光・医療・物販・農業・スポーツ等、次世代成長産業の現状を学ぶ。事業開発・事業改革のため、

各次世代成長産業分野の現状として、IT・マネジメントの活用、業務効率、課題等を俯瞰的に理解し、

事例研究型科目での展開をはかる。 
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3.4.5  経営戦略特論 

  企業経営・事業展開で必要とされる経営戦略の基本体系、経営思想、経営計画、事業戦略構築、

組織戦略等を学ぶ。また、経営・事業の戦略の構築・実行・評価のための枠組み・手法を修得する。 

 

 

  



3.4.6    スタートアップ戦略略特論論  
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3.4.7  マーケティング特論 

  顧客が何を必要としているかというマーケティングの基礎概念から始め、マーケティングに関する

理論・応用・戦略・戦術等を学ぶ。また、グローバル視点、コミュニケーション活動、顧客価値、競争

戦略等のマーケティングに関連する事項を扱う。 
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